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Vue d’ensemble de l’agriculture au 

Pakistan 
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Superficie totale 

Zone totale signalée 

Zone de forêt 

Zone non disponible 
pour les cultures 

Semé plus d’une fois 

Zones en culture 

Zone cultivée 

Culture % zones cultivées 

BLÉ 42 

RIZ 14 

COTON 14 

FOURRAGE 9 

LÉGUMES 

SECS 
5 

MAÏS 4 

CANNE À 

SUCRE 
4 

JAWAR/BAJRA 2 

VERGERS 2 

LÉGUMES 2 

OLÉAGINEUX 2 

AUTRES 

CULTURES 
1 

ORGE 1 

TABAC 0 

Source : Recensement agricole au Pakistan 
2010 



 
Slide 3 

PIB de l’agriculture au Pakistan   
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Part de chaque culture % Pourcentage 

Part des principales cultures 5,5 % & part d’autres 
cultures 2,1 % 

Part des principales cultures 25,2 % & part d’autres 
cultures 12,3 % 

Source : Enquête économique au Pakistan 
2012-13 
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Campagnes agricoles au Pakistan 
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DE CULTURES RABI 
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CULTURES RABI 

PART DES 
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DE CULTURES KHARIF 
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HBL 
35 % 

FABL 
17 % 

UBL 
10 % 

ABL 
10 % 

Others 
28 % 

Part de marché 

Part de marché de HBL parmi les banques commerciales 

privées 

Milliards Rs.  

Banque  Encours** 

HBL 20 

FABL 10 

UBL 6 

ABL 6 

Autres 16 

* De juillet à mai (2012-13) 

** Au 31-05-2013 

Source  : SBP  
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Financement 
saisonnier de 
l’agriculture 

Basé sur produits 
conventionnels 

Financement chaîne 
de valeur 

Solutions de 
financement 

personnalisées 

Financement in fine 
Financement en 
compte courant 

Solutions HBL de financement saisonnier de 

l’agriculture 
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Solutions HBL de financement saisonnier de 

l’agriculture 

Solutions de financement 
innovantes 

Financement de la chaîne 
de valeur 

Chaîne de valeur serrée 

 

Financement des producteurs de 
canne à sucre 

Chaîne de valeur faible 

 

Financement des fournisseurs 
d’intrants 

Financement des transformateurs 
Solutions personnalisées 

 

Extracteur de pulpe de 
mangue 
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Solutions HBL de financement saisonnier de 

l’agriculture 

Examen Approbation 

Facteurs 
internes 

Facteurs 
externes 

Réactions 
du terrain 

Réactions 
des clients 

Recherche 
sur le 

marché 

Mise à jour 
en fonction 

des 
changements 

le cas 
échéant 

Recherche & Recueil 
des réactions 

 Produits existants dynamiques de par leur nature 

 Produits examinés annuellement pour tout 

changement potentiel 

Processus d’examen des produits 
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Financement HBL saisonnier de l’agriculture  

Clients cibles 

 Niveau de culture rentable ou au-dessus 

 Chevronnés 

 Tendance d’adoption ciblée : majorité tardive à innovateurs  

(pratiques agronomes, mécanisation, semences, cultivars 

améliorés et intrants de qualité)  

 Doivent être en bonne santé avec une  succession 

suffisamment planifiée 
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Rentabilité de l’activité 

 Services financiers/prêts aux pauvres 

 Rentable pour la banque mais abordable pour le client 

 Des rendements suffisants pour parvenir à une échelle 

suffisante 

 La mobilisation des dépôts peut suffisamment stimuler la 

compétitivité globale de l’activité 

 Réflexion allant au-delà des exploitants agricoles 
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Moteurs de rentabilité 

• Revenu 

• Revenu financé 

• Frais/Commission 

• Taux cumulatif sur dépôts excédentaires 

 

• Coût 

• Dotation en personnel 

• Autres (occupation, amortissement, & coûts alloués, 

etc.) 

• Provisionnement 
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Financement HBL saisonnier de l’agriculture  

 Caractéristiques des produits 

Caractéristiques 

Caractéristiques 
des produits 

Financement in fine 

 Financement d’une seule 

saison 

 Teneur de 8 mois minimum, 

18 mois maximum 

 Déboursement en une seule 

fois 

 Déboursement en liquide 

 

Financement par compte 
courant 

 Financement multi 

saisons/cultures 

 Teneur de 8 mois minimum, 

36 mois maximum 

 Compte chèque multi 

transactions 

  transactions possibles 24/7 

grâce à carte de débit HBL 

 Déboursement de liquide 

Fiche technique 
des produits 

 Clients nouveaux pour la 

banque  et clients existants 

 Remboursement in fine du 

financement & majoration de 

prix à l’échéance du prêt 

 

 Clients nouveaux pour la 

banque  et clients existants 

 Nettoyage de comptes 

saisonniers 

 Service des majorations 

saisonnières 

 Examens et vérifications de 

l’activité annuels 
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Risques & mesures d’atténuation  

Risques  

 Risque lié au crédit 

Mesures d’atténuation 

 Vérification préalable 

 Visite du site 

 Analyse de la trésorerie 

 Vérification auprès du bureau central 

d’information 

 Analyse du fardeau de la dette 

 Aléas de moralité/Mauvaise utilisation de 

l’outil 

 Visites sur site avant approbation 

 Faux documents 
 Vérification de l’historique du revenu avant le 

déboursement 

 Risque lié à la production du fait des 

catastrophes naturelles 

 Assurance en cas de perte des récoltes 
(Pour les récoltes principales prêt maximum de 

Rs 2 000 000/- par récolte, par exploitant, par 

saison)  

 Risques liés au marché   Ré-établissement de la date d’échéance 

au prochain cycle de récolte 
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Flux du processus de crédit agricole chez HBL 

Contact client-IF 
Appel commercial AFO/ 

Client en personne 

Évaluation des besoins 
Entretien structuré/ 
Visites sur le terrain 

Décision de crédit 
Prép prop crédit 

Approbation   
 

Oui 

Sanctionné 

Le temps de 
traitement moyen 

est de 4 jours 
ouvrés  une fois les 

formalités 
accomplies 

Le client reçoit une lettre 
d’offre 

Formalités post sanction 
 

Création des frais 
Livret agricole 

Hypothèque propriété 
urbaine/rurale 

Le temps de traitement 
moyen est de 10 jours 

ouvrés 

Création frais vérifiée– 
Prêt déboursé 

 

Le temps de 
traitement moyen est 

de 3 jours ouvrés 

Non 

L’exploitant contacte 
l’agence 

Transmission de 
la décision au 

client 

Prêt déboursé 
Compte de financement 

crédité 

Client Activité bancaire rurale HBL Création des frais 
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Activités sur le marché 

Banque mobile  

Participation à des salons agricoles  

Activités extérieures saisonnières  

 

Campagnes radio saisonnières 

  
Durée  : 3 semaines 
Spots  : 3664 de 25 secondes chacun 
Langues : 3 ( Urdu, Sindhi, Punjabi)  

77 sites très fréquentés par les exploitants agricoles comme les 

marchés de céréales, les gares ferroviaires et routières, Patwar 

khana, bureaux UC 
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MERCI 
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Van bancaire mobile ZaraiBanking 

 Couverture des zones 
sans banques 
   
 Offre de produits à la 

porte d’entrée de 
l’exploitant 

 
 Acquisition de clients 

sans expérience bancaire 
 

 Sensibilisation aux 
produits 
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